
 

 

 

Sie wollen Verantwortung, Handlungsspielraum und zu den Besten gehören 
_________________________________________________________________ 
 
Glas Trösch ist mit über 5000 Mitarbeitenden in 60 Betrieben das grösste glasherstellende und -verarbeitende 
Familienunternehmen in Europa Engagierte Mitarbeitende, zufriedene Kunden, kontinuierliche Innovation und 
gegenseitiges Vertrauen bilden die Grundpfeiler der Firmenphilosophie.  
 
Im Auftrag unseres Kunden Glas Trösch AG Interieur suchen wir für den Standort Rothrist eine dynamische, 
innovative und engagierte Persönlichkeit als 
 

Geschäftsführer Schweiz/Deutschland (m/w) 

 
Ihr Verantwortungsbereich 

In dieser Funktion sind Sie verantwortlich für die fachliche, organisatorische und betriebswirtschaftliche Führung 
des Bereichs Interieur mit ca. 300 Mitarbeitenden und projektbezogenen Teams an mehreren Standorten in der 
Schweiz und in Deutschland. Sie tragen die Budgetverantwortung und sind für die kontinuierliche 
Weiterentwicklung des Bereiches verantwortlich. Vom Standort Rothrist aus pflegen Sie die Kontakte zu Kunden 
und Lieferanten und bauen durch gezielte Akquisition das Kundenportfolio aus. Sie unterstützen den Verkauf 
beim Abschluss grösserer Projekte, optimieren die Strukturen und Prozesse und führen die verschiedenen 
Niederlassungen. Eine 40%-ige Reisetätigkeit rundet Ihren Aufgabenbereich ab.  

Ihr Profil  

Sie sind ein Macher der zupackt und als Vorbild vorangeht und durch seine natürliche Autorität und seine 
konzeptionellen Fähigkeiten überzeugt. Sie haben einen technischen Hintergrund (Ing. FH oder ETH), mit 
Weiterbildung in Betriebswirtschaft und Verkauf, bzw. als Wirtschaftsingenieur oder Bauingenieur mit NDS in 
Unternehmensführung und Sie bringen langjährige unternehmerische Führungs- und Verkaufserfahrung in 
ähnlichen verantwortungsvollen Funktionen mit, idealerweise im Innenausbau. Sie verstehen es Systemprodukte 
nicht nur technisch, sondern auch über die Ästhetik zu verkaufen. Ihre Mitarbeitenden begeistern Sie für Ihre 
Visionen und Ziele und setzen sie erfolgreich ein. Sie haben Erfahrung im Vertrieb von Systemprodukten, 
verstehen es auf die Wünsche der Bauherrschaft einzugehen und wissen wie Projekte vor Ort erfolgreich 
umgesetzt werden. Ausserdem verfügen Sie über sehr gute mündliche und schriftliche Sprachkenntnisse in 
Deutsch, Französisch und Englisch.  
 

Ihre Perspektiven 

Sie übernehmen eine vielseitige, spannende und herausfordernde Führungsaufgabe in einem innovativen und 
dynamischen Unternehmen, welches zu den Marktleadern seiner Branche gehört und designorientierte Produkte 
herstellt. Es erwarten Sie hochmotivierte, gut ausgebildete Mitarbeitende, die die Topqualität der Produkte 
sicherstellen. Wenn Sie auf der Suche nach innovativen Technologien, neuen Herausforderungen und 
zukunftsweisenden Lösungen sind, dann bietet sich Ihnen eine abwechslungsreiche, spannende 
Führungsaufgabe mit viel Gestaltungsfreiraum und Entwicklungspotential.  
 
Fühlen Sie sich angesprochen und möchten Sie mehr über diese interessante und abwechslungsreiche Tätigkeit 
erfahren? Weitere Auskünfte erteilt Ihnen gerne Frau Corinne Fischer, Tel. 079 456 27 60. Wir freuen uns auf 
Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Foto per E-Mail an cf@cfconsult.ch 

 


